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“Vocé nao perde vendas pela qualidade ou pela natureza
do produto; perde pela falta de relacionamento.”

Tom Peters

Especialista em pequenos negadcios / 0800 570 0800 / www.ce.sebrae.com.br



VOCE QUER MONTAR OU ESTA

MONTANDO SEU PROPRIO NEGOCIO?
O SEBRAE/CE pode ajudar vocé, confiral

Siga a trilha do Comecar Bem em 6

passos ou participe do IPGN numa

jornada de 40 horas!

\N'e
bem-
SEBRAE 52560k

Comegar bem é fundamental para transformar
a sua ideia em um negdcio lucrativo.

Por isso, participe da trilha de capacitagao do
programa COMECAR BEM e conte com 0 apoio
de especialistas em pequenos negdcios para
implantar sua empresa a curto prazo, de forma
planejada e focada no mercado. Confira os
passos e ndo perca tempo!

1° PASSO

COMECAR BEM OFICINA
EMPREENDEDORISMO - 05/09

O autoconhecimento é muito importante
para o sucesso do seu negdcio. Identifique
suas caracteristicas empreendedoras

e entenda como elas influenciam o seu
negocio. Perceba como cada caracteristica
bem trabalhada pode contribuir para o
sucesso da sua empresa.

Carga horaria: 4 h/a

Horario: 14h as 18h

Prazo para desconto: até 29/08

Valor: 50,00 ou 5 x 10,00

Instrutor: José Lima Neto

2° PASSO

COMEGAR BEM CURSO
TRANSFORME SUA IDEIA EM
MODELO DE NEGOCIOS -

12 A 14/09

Aprenda a criar modelo de negdcios
inovadores e solucdes criativas a partir
da Metodologia Canvas (O Quadro).
Nesse curso vocé sera estimulado a buscar
solucdes criativas e transforma-las em
beneficios para o seu negdcio.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 14h as 18h

Prazo para desconto: até 05/09

Valor: 100,00 ou 5 x 20,00

Instrutor: Marcelo Coutinho

5° PASSO

4° PASSO

3° PASSO

COMEGAR BEM OFICINA PLANO DE
NEGOCIO - 27/09

O planejamento € um passo necessario
para o éxito da sua empresa. Aprenda
a elaborar um plano de negdcio e a utilizar
essa ferramenta na consolidacédo da
empresa. Entenda como o plano

de negdcio pode contribuir para a
sobrevivéncia e o crescimento do seu
negocio.

Carga horaria: 8 h/a

Horario: 08h30 as 12h30 e 14h as 18h
Prazo para desconto: até 20/09

Valor: 70,00 ou 5 x 14,00

Instrutor: Gilcarlos Crispim

COMEGAR BEM OFICINA ANALISE DE
MERCADO - 26/09

Entenda como o mercado consumidor,
a concorréncia e o mercado fornecedor
influenciam na tomada de decisao do
empreendedor e no sucesso do negdcio.
Nessa oficina vocé seré orientado
sobre como analisar as informagdes de
mercado para a tomada de decisdo em
Ssua empresa.

Carga horaria: 8 h/a

Horario: 08h30 as 12h30 e 14h as 18h
Prazo para desconto: até 19/09

Valor. 70,00 ou 5 x 14,00

Instrutor: José David Ferreira

COMEGAR BEM CURSO
COMO VALIDAR SEU MODELO
DE NEGOCIO= - 19 A 22/09

O modelo de negdcio é um instrumento
estratégico para o sucesso de seu
empreendimento. Saiba como avaliar

0 seu modelo de negdcio, minimizando riscos
e aumentando as chances de sucesso do novo
empreendimento. Entender o funcionamento do
mercado em que voceé ira atuar € importante
para sua empresa ser competitiva.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 14h as 18h

Prazo para desconto: até 12/09

Valor. 100,00 ou 5 x 20,00

Instrutor: Giovani Nogueira

* Pré-requisito para o curso "Como Validar seu Modelo
de Negdcio" : ja ter participado do curso “Transforme
sua Ideia em Modelo de Negdcio".




6° PASSO

COMEGAR BEM OFICINA ANALISE DE
NEGOCIO - 28/09

Conheca os instrumentos, métodos e
técnicas de analise de negdcio para tomar
decisdes, manter a competitividade e
minimizar os riscos diante das ameagas
do mercado.

Carga horaria: 6 h/a

Horario: 09h as 12h e 14h as 17h

Prazo para desconto: até 21/09

Valor. 50,00 ou 5 x 10,00
Instrutor: Gilcarlos Crispim
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Inscreva-se na trilha completa
do Programa Comecar Bem
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£ 300/0

de Desconto
no valor total

Passos*

v

*4 cursos e 2 oficinas

e ganhe

TODOS OS
CONHECIMENTOS
PARA INICIAR SEU
NEGOCIO EM
UMA JORNADA
DE 40 HORAS.
PARTICIPE!

VOCE VAI COMECAR
OU JA TEM UM
NEGOCIO? QUER
FICAR MAIS
PREPARADO PARA
IMPULSIONA-LO?
FACA EMPRETEC JA!

-
&

INICIANDO UM PEQUENO
GRANDE NEGOCIO - 11 A15/09

O PERFIL DO EMPREENDEDOR - Por que
se tornar um empresario; caracteristicas do
comportamento empreendedor.

IDENTIFICANDO OPORTUNIDADES DE
NEGOCIOS - Anélise de cendrios e tendéncias;
identicagao e selegdo de oportunidades
promissoras de negdcios no mercado.

ANALISE DE MERCADO - Quanticagao de
mercado; pesquisa de mercado; analise do
mercado concorrente; analise do mercado
fornecedor.

CONCEPGAO DE PRODUTOS E SERVIGOS -
Desenvolvendo as caracteristicas dos produtos
e servigos; projeto do produto; componentes da
gestao dos processos.

ANALISE FINANCEIRA - Conceitos de custos,
investimento e receitas; planejamento

do investimento (fluxo e capital de giro);
planejamento de custos; projegao de resultados.

Carga horaria: 40 h/a

Horario: 13h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 04/09
Valor: 200,00 ou 5 x 40,00
Instrutor: Daniele Brasil

&G mpretec

SEMINARIO EMPRETEC - 18 A 23/09

Criado pela ONU - Organizacao das Nagoes
Unidas e aplicado com sucesso no mundo
todo, o EMPRETEC é um seminario voltado
para atuais e futuros empresarios e tem

como objetivo estimular e desenvolver as
caracteristicas individuais do empreendedor por
meio de uma metodologia vivencial focada em
10 caracteristicas empreendedoras essenciais
(CCE's). Sao elas: busca de oportunidades e
iniciativa; persisténcia; comprometimento;
exigéncia de qualidade e e ciéncia; correr riscos
calculados; estabelecimento de metas; busca
de informagao; planejamento e monitoramento
sistematico; persuasao e rede de contatos;
independéncia e autocon anga. Nao deixe para
depois, inscreva-se ja!

Carga horaria: 60 h/a

Horario: 8h30 as 19h30

Prazo para entrevistas: 05 a 15/09

Valor: 980,00 ou 5 x 196,00

Instrutores: Fred Gurgel e Ana Claudia Sucupira




VOCE JA TEM SEU NEGOCIO
E BUSCA APRIMORAMENTO?

Conte com o SEBRAE/CE
para superar todos os desafios!

SEU DESEJO E MELHORAR
A GESTAO DA SUA EMPRESA?
NOS TEMOS OS CURSOS QUE
VOCE PRECISA, CONFIRA!

GESTAO DE ESTOQUES*
— 04 A 08/09 <& namedida

A gestao de estoques: importancia

e consequéncias para dimensionamento da
producado e comercializagdo; como desenvolver
um sistema de gestdo de estoques, com
técnicas eficientes, de acordo com as metas
e expectativas de vendas da empresa;
conhecendo o sistema de gestao de estoques
na pratica, através de ferramentas que se
ajustem aos objetivos do negdcio.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 28/08

Valor: 180,00 ou 5 x 36,00

Instrutor. Haroldo Ribeiro

GERENCIANDO A PEQUENA EMPRESA
COM SUCESSO - 11 A 22/09

Gerencie de forma eficaz todas as areas da sua
empresa. Confira o contetdo: planejamento
(visdo estratégica e etapas do planejamento);
compras (fatores de influéncia, planejamento e
controle); estoques; finangas (calculo de capital

4

de giro, fluxo de caixa); custos (formacgéo do
preco de venda, ponto de equilibrio); vendas
(pesquisa de mercado, propaganda e estratégias
de venda).

Carga horaria: 30 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 04/09
Valor: 180,00 ou 5 x 36,00
Instrutor:. Sérgio Dal Corso

LICITACAO E PREGAO PARA INICIANTES
- MODULO I - 18 A21 E 25 A 28/09

Amplie oportunidades preparando sua empresa
para participar de licitagdes, confira o conteudo:
licitagdo (conceito e sujeitos); competéncia

para legislar; contratacéo direta; modalidades:
concorréncia, tomada de precos, convite,
concurso, leilao; do pregao presencial: historico,
objetivos, legislagédo aplicavel, conceito de
pregéo presencial, procedimento do certame,
classificagao, recurso, cancelamento, sessao
publica do pregao presencial, contrato
administrativo; do pregéao eletrénico: origem,
legislagao aplicavel, conceito e objetivos; provedor
do sistema eletrénico; acompanhamento do
sistema; semelhangas entre o tradicional e o
eletrénico; inovagdes; procedimento do certame;
recursos; desconexao do sistema. procedimento
de licitagao; licitagbes com MPEs; contratos
administrativos; punigdes. Inscreva-se jal

Carga horaria: 24 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 11/09

Valor: 170,00 ou 5 x 34,00

Instrutora: Saskya Gurgel

D-OLHO NA QUALIDADE - 5S PARA
MICRO E PEQUENAS EMPRESAS**
-25A 29/09

Desenvolva competéncias para compreender

a filosofia do 5S, conhecendo e praticando o
método do D - OLHO (Descarte, Organizagéo,
Limpeza, Higiene e Ordem mantida), a fim de
implementa-lo na empresa visando combater o
desperdicio, otimizando os recursos, melhorando
0 bem-estar fisico e social e respeitando a
relagdo com o0 meio ambiente.

Carga horaria: 16 h/a

Horario: 18h30 as 21h45

Prazo para desconto: até 18/09
Valor: 350,00 ou 5 x 70,00
Instrutor: Ernesto Antunes

GESTAO DE COMPRAS E SUPRIMENTOS
-25a29/09

Comprar bem € importante em um negécio e
exige conhecimentos especificos. Confira os
conteudos deste curso e aprimore-se: definicdes
da gestdo de compras e suprimentos; o setor de
compras e a logistica de suprimentos: fungdes,
atribuigbes e organizacao; perfil do comprador;
politica de compras; procedimentos de compras;
estratégias de compras; principios éticos em
compras; concorréncia e contratagao.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 18/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutor: Thiago Vasques

BUSCANDO SOLUCOES
EFICAZES EM FINANCAS

E CONTABILIDADE? TEMOS
VARIAS OPCOES PARA VOCE
ESCOLHER, APROVEITE!

EDUCAGAO FINANCEIRA PARA
EMPREENDEDORES - 04 A 08/09

O controle das proprias finangas é fundamental
para o empreendedor, confira os topicos e nao
perca: planejamento e orgamento pessoal;
importancia e preparagéo do planejamento
financeiro; andlise e organizacao financeira;
liguidando dividas; plano de emergéncia.
Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 28/08

Valor. 100,00 ou 5 x 20,00

Instrutor: Alex Miranda



FORMAGAO DO PREGO
DE VENDA - 11 A 15/09

Saber calcular prego de venda € essencial
em todo negdcio, confira os contelddos:
conceito e entendimento de custos e
despesas; definindo pro-labore; custos
fixos e variaveis; célculos para formacao do
preco; margem de contribuicao; analise para
defini¢cdo do prego de venda.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 04/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutor: Bruno Letiere

GESTAO FINANCEIRA* < namedida
11 a18/09

Capacite-se para aprofundar conhecimentos
sobre as finangas da sua empresa, melhorando
sua capacidade de decisdo e gestao. Veja os
conteldos: planejamento e controle financeiro;
fluxo de caixa; demonstrativo de resultado —
identificando o lucro; andlise dos indicadores de
resultados; formagao do preco de venda.

Carga horaria: 20 h/a

Horario: 18h30 as 21h45

Prazo para desconto: até 04/09

Valor: 230,00 ou 5 x 46,00

Instrutor: Claudia Beatriz

CONTABILIDADE NA PRATICA DA
GESTAO - 18 A 22/09

Conheca as rotinas contabeis de uma
empresa e aprimore o seu controle para
tomada de decisdes no seu negocio. Veja o

conteudo: conhecendo os regimes tributarios,
as obrigagdes acessorias e suas implicagoes;

entendendo o célculo de impostos, folha de
pagamento, 13° salario, férias e rescisoes;
identificando os entes tributarios (fisco);
entendendo a relagdo fisco X contribuinte
(empresario); conhecendo os principais
impostos e contribuicdes e seus documentos
de arrecadagao; conhecendo os passos para
constituigdo e baixa de empresas.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 11/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutora: Claudia Dias

ADMINISTRAGAO DO
CAPITAL DE GIRO E DO
FLUXO DE CAIXA - 25 A 29/09

Desenvolva habilidades para trabalhar a
gestéo do capital de giro e o fluxo de caixa
da sua empresa sob uma ¢6tica estratégica.
Confira os conteudos: a administragao
contabil e financeira; anéalise e administragédo
do capital de giro; entendendo o ciclo

operacional e financeiro da empresa; os
controles financeiros da empresa; o fluxo
de caixa.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 18/09

Valor. 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutor. Claudia Dias

SUA EMPRESA PRECISA
VENDER MAIS, ATRAINDO
E FIDELIZANDO NOVOS
CLIENTES? NAO PERCA
NOSSOS CURSOS DE
MARKETING E VENDAS!

COMO DIVULGAR SEU NEGOCIO NAS
REDES SOCIAIS - 04 A 08/09

Os consumidores estdo em massa nas
redes sociais, por isso elas tém um forte
potencial para alavancar negécios. Veja os
conhecimentos desse curso e inscreva-se ja:
entendendo o surgimento das redes sociais
como forma de aproximacgao entre empresa
e consumidor; os pilares da comunicagao
digital para empresas; as principais redes
sociais e a criagcao de paginas; a criagao de
Persona; o gerenciamento de contelddo e a
publicidade digital.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 28/08

Valor: 100,00 ou 5 x 20,00

Instrutora: Hondrio Melo

ATENDIMENTO COM FOCO NA
SATISFACAO DO CLIENTE
11 a15/09

Faca do atendimento um diferencial da sua
empresa. Confira o contelddo: o perfil do
profissional de atendimento; atendimento

x tratamento; escada da lealdade; os sete
pecados do atendimento; lidando com queixas;
reclamacdes e clientes agressivos; a férmula
da satisfagao do cliente; agregando valor e
gerando encantamento ao cliente; fidelizagao
de clientes; medindo a satisfagcao do cliente.
Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 04/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutora: Analice Ramos

TECNICAS DE VENDAS - A VENDA
COM FOCO NO CLIENTE — 18 A 22/09

Adquira conhecimentos que ajudaréo

a potencializar suas vendas, confira:

visao histdérica da profissao do vendedor;

as diversas fungdes do vendedor;
desenvolvendo habilidades de prospectar

e levantar necessidades de clientes;
negociagdes, objecdes e fechamento de venda;
organizagdo das agdes de pos-venda; atitudes
e comportamentos profissionais adequados de
um vendedor.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 11/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutora: Profissional credenciado

REDES SOCIAIS E MARKETING NO
FACEBOOK - 25 a 29/09

Desenvolva neste curso habilidades para
promover sua marca, produto ou servigo

no meio digital usando recursos de grande
potencial, como redes sociais e marketing

de guerrilha; estratégias de marketing digital,
recursos do facebook, pagina empresarial versus
perfil, ferramentas de métricas e estatisticas;
seguidores no facebook e links patrocinados.
Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 18/09

Valor. 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutor: Hondrio Melo

(*) Os cursos NAMEDIDA s3o destinados a empresas (MEI, ME e EPP) que no ato da inscrigdo devem apresentar o
numero do CNPJ. Cada inscrigdo da direito a 02 participantes e 01 consultoria de 02 horas por empresa, no SEBRAE/CE.

(**) O curso D'OLHO NA QUALIDADE - 5S PARA MICRO E PEQUENAS EMPRESAS NAMEDIDA é destinado a empresas (MEI, ME e
EPP) que no ato da inscri¢gdo devem apresentar o nimero do CNPJ. Cada inscrigdo dé direito a 02 participantes e 01 consultoria de 08

horas na empresa.



VENCENDO O MEDO DE FALAR EM
PUBLICO - 18 a 22/09

O Poder da Comunicagao e o Marketing
Pessoal; informagdes para o autoconhecimento;

VOCE SADE COMO OBTER 05 SHEFMELIOETANGAL
MELHORES RESULTADOS COM  2RR-ISTATDD X821
A SUA EQUIPE? CONHECA

0OS NOSSOS CURSOS DE O impacto das mudangas ambientais nas venpednddo 2 rlnedq dg publico; dortnin?ndo a
- organizagBes; compreendendo as pessoas ansieaads; plancjanto aiapresetacac; nossa

LIDERANCA E GESTAO DE e os resultados; a técnica de chefiar x a arte melhor voz, nossa melhor comunicagao; as
PESSOAS! de liderar; autocontrole no comportamento habilidades comportamentais que facilitam

de gerenciar e como conviver com o estilo durante a narrativa; controland.o a qualidade da

dominante; analisando o potencial de lideranga; apresentacao; aprimorando a linguagem corporal;

0 que é e quais as vantagens da lideranca Interag&o com a plateia; usando o tempo

situacional; resolvendo casos praticos. d|spon|vel de forma equilibrada; cuidados com

Carga horaria: 15 h/a ovisual. _

Horario: 18h30 as 21h30 Carga_ h_orarla. 1‘5 h/a

Prazo para desconto: até 18/09 Horario: 18h30 as 21h30

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00 Prazo para desconto: até 11/09

Instrutora: Luciano Lopes Valor: 160,00 ou 5 x 32,00

Instrutor: Luciano Lopes

INTELIGENCIA EMOCIONAL PARA UM
AMBIENTE DE TRABALHO SAUDAVEL

e - 25 a2 29/09
A inteligéncia emocional no trabalho, como
I__I.:).IERAII\;/D(;)QPESSOAS E RESULTADOS PRECISANDO DESENVOLVER competéncia profissional; autoconhecimento;
a OU APRIMORAR SUAS crengas que limitam o desempenho; sentimentos
: . tamentos; desejo: a forga motriz da
Autoconhecimento - a base para maturidade HABILIDADES? APROVEITE X comportanm; . A ol
e autonomia do lider: entendendo o desafio NOSSOS CURSOS DE automotivacao; consciéncia social: entendendo

as razoes do comportamento; desenvolvendo

empresarial; os papéis da lideranca na dindmica DESENVOLVIMENTO PESSOAL! AlcomUnicacAs assertivale s empatia;

organizacional, comunicagao e feedback; administragao de relacionamentos; abertura

gestao de conflitos; o lider como gestor de
transformagéo e resultados.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 04/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutora: Fatima Carvalho

DESENVOLVIMENTO DE LiDERES E
EQUIPES - 18 a 22/09

Desenvolvimento de habilidades na conducao
de pessoas; formacao de equipes de trabalho
altamente eficazes; autoconhecimento - a
importancia da influéncia comportamental

nas relagdes; eu e os outros - como lidar com
as diferencas; a soma das diferencas; atribuicdes
de um lider; o papel do lider na formagao de
uma equipe constelar; o papel da comunicagao;
as dificuldades de dar e receber feedback; o
gue é gestao por competéncia; autoridade x
autoritarismo.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 11/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutora: Hilton Queiroz

as mudancas; gerenciamento de conflitos e
negociagao; trabalho em equipe e colaboracao.
Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 18/09

Valor: 130,00 ou 5 x 26,00

Instrutor. Analice Ramos

Inscreva-se em

CURSOS DO
MESMO MES
E GANHE

O/~ DE v
30 /o DESCONTO
NO VALOR TOTAL

*Exceto Empretec e os cursos da grade do Educacao Executiva.

g

O SEBRAE DENTRO DA SUA EMPRESA
PARA AJUDA-LA A CRESCER.

Aproveite nossos cursos
personalizados de acordo
as necessidades da sua
empresa. Solicite-nos um
orcamento.



SUA EMPRESA AINDA
NAO ESTA NA INTERNET
E NAS MIDIAS SOCIAIS?
ENTAO APROVEITE AS
OFICINAS INTERNET

<S> namedida

OFICINA INTERNET <> namedida
COMO VENDER POR UM SITE DE
COMERCIO ON LINE - 06/09

Conheca e adote estratégias de vendas pela
internet por meio de um site gratuito como o
mercado livre; como construir e comercializar
seus produtos e servigos na internet sem
gerenciar um site proprio.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: 30/08

Valor: 50,00 ou 5 x 10,00

Instrutor: Vanessa Teixeira

OFICINA INTERNET < namedida
COMO CONSTRUIR UMA LOJA
VIRTUAL

TURMA 1- 13/09

TURMA 2- 23/09 (sabado)

Desenvolva estratégias para integrar a
atividade comercial presencial da empresa
com a atividade comercial virtual; como montar

SEBRAE MAIS - GESTAO FINANCEIRA
- ANALISE PARA TOMADA DE
DECISOES - 14/09

Entendendo a relagao entre caixa, lucro e
patrimonio; gerencie utilizando as ferramentas

de fluxo de caixa e demonstrativo de resultados;
como transformar nimeros em informagdes para
auxiliar a tomada de decisdes.

Carga horaria: 2 h/a

Horario: 19h as 21h

Valor: GRATUITA

€ gerenciar um e-commerce e Como mensurar
os resultados da loja virtual.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 14h as 17h (turma 1) - Sh as 12h (turma 2)
Prazo para desconto: até 06/09 (turma 1) -

até 15/09 (turma 2)

Valor: 50,00 ou 5 x 10,00

Instrutor. Hondrio Melo

OFICINA INTERNET <> namedida
COMO CRIAR UM SITE DE SUCESSO - 20/09

Sua empresa ainda ndo tem um site ou ele é
pouco eficaz? Entdo existe uma grande chance
de o cliente comprar do seu concorrente. Por
iSs0 ndo espere mais, participe deste curso e
prepare-se para avaliar a melhor opgao para
divulgar seu negécio a partir do planejamento
de um site; entender a necessidade de conhecer
0 publico-alvo; identificar o seu propdsito na
internet, selecionar conteddos relevantes,
estabelecer links com as redes sociais e adotar
métricas de gestao e controles.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 9h as 12h

Prazo para desconto: 13/09 o)
Valor: 50,00 ou 5 x 10,00
Instrutora: Vanessa Teixeira

i

OFICINA INTERNET < namedida
COMO CRIAR UMA PAGINA
EMPRESARIAL NO FACEBOOK - 27/09

Conheca 0 passo a passo para criar sua pagina
no Facebook, desde a montagem até a operacao
das funcionalidades de gestdo, mensuragéo

de resultados, promogao e marketing digital

AINDA NAO PARTICIPOU DE NOSSAS PALESTRAS GRATUITAS?

=

buscando desenvolver habilidades necessarias
para garantir presenga virtual através desse
excelente recurso.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 20/09

Valor: 50,00 ou 5 x 10,00

Instrutor: Hondrio Melo

alp A

VEJA A PROGRAMACAO E APROVEITE!

Instrutora: Ana Balbina
Publico-alvo: Empresarios e gestores de
microempresas e empresas de pequeno porte.

PALESTRA O EMPREENDEI?OR E AS
OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS -
23/09 - (Sabado)

O empreendedorismo é um universo de
oportunidades ilimitadas, mas vocé so identificara
as mais promissoras e compativeis com vocé,

se estiver preparado. Confira o contetido dessa
palestra e aproveite: comportamento empreendedor
com foco em resultados; motivagdes do
empreendedor, visdo do futuro e estabelecimento
de metas; inovagéo, geragéo de ideias, identificagéo
e analise de oportunidades de negdcios.

Carga horaria: 2 h/a

Horario: 9h30 as 11h30

Valor. GRATUITA

Instrutor: Mdnica Arruda

PALESTRA ESTRATEGIAS PARA
FORMAGCAO DO PRECO DE VENDA -
23/09 - (Sabado)

A competitividade de um negdcio sdo dois fatores
relacionados com a definigdo do prego de venda.
Veja o conteldo dessa palestra e participe:
estabelecimento da politica de pregos; objetivos
da determinagao do prego; estimativa de custos:
custos fixos e varidveis; analise de custos, precos
e ofertas dos concorrentes; selecdo de um
método para determinagao de precos.

Carga horaria: 2 h/a

Horario: Sh30 as 11h30

Valor: GRATUITA

Instrutor: Marcos Venicius

QUER ACELERAR SEU
CRESCIMENTO? _
FACA EMPRETEC JA.

oporfunidade o iniciafiva
parsisféncia
comprorvwﬁmznfo

Qualidade ¢ eficincia

— "

dited ot nnn ot

Com atividades interativas e praticas,
o0 Empretec é uma imersao de seis dias
na qual vocé vivencia e potencializa as

10 caracteristicas empreendedoras
essenciais para o sucesso.

PROXIMA OPORTUNIDADE:
18/09 A 23/09

Ligue 0800 570 0800
e faca a sua inscricao.

clpglel(ci(cle
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GESTAO
FINANCEIRA

@/ Pela nossa Central
- de Relacionamento:

~ FACA SUA
PRE-INSCRICAO D
DE ONDE

.
4.

27/09 a
14112 12017

FACILITADORA:
ANA BALBINA GOMES SILVA

Economista com especializacao em Economia
Aplicada a Empresa e Mestre em Ciéncias
Econdmicas. E professora universitaria,
consultoria empresarial em gestao financeira
e instrutora de cursos nas areas de
empreendedorismo e financas.

ALCANCE UMA GESTAO FINANCEIRA
SAUDAVEL E EFICAZ.

Aprender a controlar, analisar, planejar

e até simular informacdes financeiras,
desenvolvendo competéncias para alcancar
uma gestao financeira segura e para uma
eficiente tomada de decisoes.

Investimento:

R$ 1.200,00

Descontos: 10% para pagamentos até 7
dias antes do curso e de 5% para empresas
associadas a entidades de classe.

Pagamento: 5x sem juros nos cartoes Visa,
MasterCard ou American Express, em 4x no
Hipercad, ou no boleto em até 12x sem juros.

Inscricoes: Informacoes:

www.ce.sebrae.com.br 0800570 0800

VOCE ESTIVER

Pelo nosso site: )

www.ce.sebrae.com.br

ou na nossa sede: Av. Monsenhor Tabosa, 777 - 1° andar - Praia de Iracema - Fortaleza-CE

FORMAS DE PAGAMENTO:

CARTOES
DE CREDITO

Cartoes Visa, Master e Elo e
American Express em até

5X SEM JUROS

Hipercard em até

4X SEM JUROS

A NAO DESCARTE ESTE MATERIAL EM
‘ ‘ VIAS PUBLICAS. PRESERVE O MEIO AMBIENTE.

CARTOES DE DEBITO
Cartoes Visa, Master e Elo.

BOLETO

BANCARIO

Parcela Unica.
(valor minimo RS 100,00)

IMPORTANTE

Impossibilidade de comparecimento:

o participante devera informar
com, no minimo, 3 dias Gteis de
antecedéncia ao inicio do curso,
através do e-mail:
cursos@ce.sebrae.com.br ou da
Central de Relacionamento
0800 570 0800.

Certificados: serao emitidos para
os participantes que obtiverem,
no minimo, 80% de frequéncia.

DESCONTOS

Para pessoas juridicas

0/0 (MEI, ME e EPP) em pagamentos
realizados até 7 dias antes

do inicio do curso.

Para pessoas juridicas
(MEI, ME e EPP) que efetuarem
a partir de duas inscrigdes.

Desconto maximo para pessoas
1 5 0/0 juridicas (MEI, ME e EPP),

atendendo aos dois requisitos acima.

Devido a nossa politica de
sustentabilidade, os materiais didaticos
dos cursos, oficinas e palestras sao
entregues em meios eletronicos.

PROCEL
EDIFICAS

EFICIENCIA ENERGETICA EM EDIFICACOES
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